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Über ocilion

20
Jahre Erfahrung

100+
Mitarbeiter

90+
Netzbetreiber

Vorführender
Präsentationsnotizen
Hans 1993 Infotech – Infotech 85 MA
2004 3 MA
Jetzt 100+ mehr als die Hälfte Entwicklung & Technik (wie ihr)



Bedeutung von IPTV
für Netzbetreiber

Vorführender
Präsentationsnotizen
Appell es zu nutzen



IPTV gehört die Zukunft

• Verbreitung von IPTV wird steigen
• IPTV als wichtiges Argument für den Glasfaserausbau und Erhöhung der 

Anschlussquoten
• Nutzung von IPTV zur Vermarktung:

• TV als prominenter Werbeträger für komplette Produktpalette
• Präsenz im Wohnzimmer der Kunden dank Whitelabel-Produkt

• Netzbetreiber mit IPTV-Angebot schützen ihre gesamte 
Endkundenbeziehung

• Wenn ihr es nicht seid, wird es ein Wettbewerber sein, der den Kunden 
für sein TV-Produkt gewinnt

• Auch Sat-Kunden wollen IPTV (zeitversetztes Fernsehen, 
„Videorekorder“, …)

Vorführender
Präsentationsnotizen
Triple Play, Internet via Bandbreite und Preis, mit TV kann ich Emotion, Hollywood Sport etc. mit meiner Marke verknüpft bewerben
Via Whitelabel für den Kunden sichtbarer



IPTV für den Glasfaserausbau

IPTV aktiviert weitere 
Kunden zum Anschluss

Für IPTV & Replay 
braucht es Internet

IPTV gleich mitverkaufen, am 
besten im Bündel mit Internet

Am IPTV Screen 
direkt upsellen

TV UPSELLING
SKY, PAY TV, PVR Speicher, VOD, …

TV MIT DABEI – OPTIMAL: BÜNDELPRODUKTE

FTTH HOMES ACTIVATED - INTERNET

FTTH HOMES PASSED

VORVERMARKTUNG



DVB-C & IPTV

• DVB-C live only – Gefahr von Wettbewerb durch Dritte
• DVB-C wird noch lange gut und notwendig sein, aber IPTV muss ergänzend verfügbar sein
• Prognose: DVB-C-Sender werden reduziert, um Platz für DOCSIS zu schaffen
• Szenario: DVB-C künftig mit Grundportfolio von 50-100 Sendern, alles weitere über IPTV 
• Glasfaserausbau durch Wettbewerber  es ist zu erwarten dass auch aktiv Kabelnetze 

überbaut werden (müssen aber erst Endkunden gewinnen)
• Incumbents haben hochentwickelte IPTV-Produkte – Netzbetreiber ohne Angebot laufen 

Gefahr, den Endkunden nicht nur für TV sondern komplett zu verlieren



Negativbeispiel aus der Schweiz

• Teleboy war reiner TV-Anbieter (kein Whitelabel!)
• Aktive Endkundenbeziehung bei den 

Netzbetreibern aufgebaut
• Über Open Access wurden systematisch alle 

Kunden identifiziert, bei denen Teleboy auch 
Internet anbieten kann

• Erstellung ganz konkreter Angebote 
• Mittlerweile bietet Teleboy Internet und Mobilfunk 

an und gewinnt Kunden der Netzbetrieber

Vorführender
Präsentationsnotizen
Teleboy hat sich über Umwege die Endkundenbeziehung gekrallt
Fazit: Bringt euch bei IPTV in Stellung, make use if ot. �Wichtig auch: Klassisches Kabel TV (DVB-C) wird euch davor nicht retten. Es zögert nur hinaus.




Das ocilion 
Komplettangebot für 
Netzbetreiber



Fernsehen war gestern.
Und morgen wieder.

• Wir liefern Euch ein attraktives und 
schlüsselfertiges TV-Produkt

• Mehr als 100 Mitarbeitern arbeiten rein am 
B2B-Produkt für Euch

• Alles aus einer Hand (Software, Hardware, 
Content, Apps, Dienstleistungen)

• All-in-One-Plattform – alle relevanten Inhalte 
für alle Zielgruppen an einer Stelle

• Gemeinsam wachsen wir als ocilion Family 
(höhere Bedeutung der kompletten Plattform)

Vorführender
Präsentationsnotizen
Ein Projektmanager führt durch den Inbetriebnahmeprozess, realistisch zwischen 3-6 Monate Durchführungszeit
Wir helfen bei allen Schritten
Abruf von Optionen bei ocilion, abgesehen von der Kabelweiterleitung sind die ocilion Content Produkte sublizenzierbar
Gemeinsam mit alle unseren Kunden stellen wir eine relevante Größe dar, das hilft in Gesprächen mit den großen Playern wie Netflix etc.



ocilion Familiy (Auszug)



Auf allen Endgeräten

Weitere Clients

Apple TV 
Amazon Fire TV

SET-TOP BOXEN

Mobile
Tablet 

P500 Serie
IP & Hybrid

Web Client
(Browser)

Smart 
TV

Vorführender
Präsentationsnotizen
Fast Zapping auf der TV Box – bitte einfach draußen am Stand selbst probieren 
Bedient werden eine Vielfalt von Endgeräten. 
Früher öfter mal gehört: Receiverzwang – davon kann man mit so einem Angebot wahrlich nicht mehr sprechen.
Vielmehr erweitern wir die Features der TV Geräte: zB Die eigenen P500 Boxen zappen superschnell, wie ein Weltmeister.�



OCILION
ENTERTAINMENT HD

VIDEO-ON-DEMANDOCILION
ENTERTAINMENT HD FREMDSPRACHENPAKETE

Premium Content

MEDIATHEKEN
& APPS
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Vorführender
Präsentationsnotizen
HD Privatsender im Grundpaket, mit nonlinearen Rechten, Aufzeichnung etc.
Pay TV on top zubuchbar,
Orf On, Mediatheken verfügbar
Video on Demand, ab Mitte des Jahres auch mit Kaufoption, d.h. kurz nach Kino bzw. teilweise sogar parallel (Wonka) kann ich mir den Titel kaufen. Serien kommen ebenso ins Portfolio, Game of Thrones
Unser VOD wächst von ca. 1000 Titeln auf 5.000 Titeln
Fremdsprachenpaket ebenso mit dabei.
Sky – einfach zubuchbar für den Endkunden, auch um 3 in der Früh. Kunde kann klar im Shop/Telefon beim Netzbetreiber buchen, aber auch selbst mit der Fernbedienung. Nach Eingabe des Pins sind die Sender sofort freigeschaltet.



VoD als Marketingtool

Vorführender
Präsentationsnotizen
Aushängeschild, Shine with Hollywood, James Bond, Großereignisse nutzen�ocilion bietet auch Marketingunterstützung, es werden viele standardisierte Tools zur Verfügung gestellt.
Beispielhaft VOD Plugin mit den Filmcovers auf der Webseite. Ein Codeschnipsel ist einzupflegen.
Ocilion kümmert sich um die Pflege und Aktualisierung, wenn ein Kunde darauf klickt Trailer via Youtube.



Cloud-Systemkomponenten

• Cloud
• Übergabepunkt
• Verteilnetz
• Kunde

• Set Top Box
• First Screen App
• Mobile App

• Internet
• Anbindung von IT-Systemen 

(Schnittstellen, Webtools)
• Mobile App Nutzung



Alles in eurer Hand

ocilion Online Portal
• Monitoring
• Helpdesk
• Abrechnung
• Subscriber-Management
…



IPTV-Feature
Weiterschauen











Mein Kunde bleibt mein Kunde!

• Nutzt IPTV zur Vermarktung (Glasfaser & 
gesamte Produktpalette)

• Schützt eure Endkundenbeziehung
• Schließt die offene Flanke für den großen 

Wettbewerb
• Seid mit eurer Marke präsent im Wohnzimmer 

eurer Kunden (Screentime)



„
Sehen, was möglich ist.
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